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ZARZADZENIE NR 4 KOMENDANTA GLOWNEGO POLICJI
z dnia 26 marca 2002 r.

w sprawie form i metod wykonywania negocjacji policyjnych

Na podstawie art. nr 7 ust. 1 pkt 2 ustawy z dnia
6 kwietnia 1990 r. o Policji (Dz. U. z 2002 r. Nr 7,
poz. 58 i Nr 19, poz. 185) zarzadza sig co nastgpuje:

81

1. Zarzadzenia okresla:

1) zakres i sposéb wykonywania negocjacji poli-
cyjnych,

2) podmioty witasciwe do realizacji tych zadan,

3) sytuacje, w ktérych moga by¢ prowadzone ne-
gocjacje policyjne.

2. llekroé w zarzadzeniu jest mowa o dowddcy akcji
lub operacji policyjnej, nalezy przez to rozumie¢
dowédce akcji lub operacji policyjnej, o ktérym
mowa w zarzadzeniu nr 18/2000 Komendanta
Gtéwnego Policji z dnia 28 listopada 2000 r. w
sprawie metod i form wykonywania zadari Policji
w przypadku zagrozenia zycia i zdrowia ludzi lub
ich mienia albo bezpieczenstwa publicznego (Dz.
Urz. KGP Nr 1 z dnia 28 lutego 2001 r., poz. 2).

§2
1. Negocjacje policyjne, zwane dalej ,negocjacjami”,
polegaja na komunikacji miedzy sprawcg sytuaciji
kryzysowej a negocjatorem policyjnym, zwanym
dalej ,negocjatorem”, w celu rozwigzania sytuacji
kryzysowej.
2. Negocjacje prowadzi sig, stosujac w szczegélnosci
nastepujgce metody:
1) rozmowe z wykorzystaniem $rodkéw technicz-
nych,
2) rozmowe bezposrednia z zapewnieniem nie-
zbednego bezpieczeristwa.
3. Sytuacjami kryzysowymi sg w szczegoélnosci zda-
rzenia zwigzane z:
1) wzieciem i przetrzymywaniem zaktadnikéw,
2) zapowiedzig popetnienia samobéjstwa,

3) grozbg uzycia przez sprawce broni lub niebez-
piecznego narzedzia albo materialu w stosunku
do oséb i mienia.

§3

. Negocjatorem moze byé wytacznie policjant, ktéry

ukonczyt szkolenie z zakresu negocjacji organizo-
wane przez Komende Gtéwnga Policji.

. Komendant wojewddzki Policji prowadzi wykaz

negocjatoréw, petnigcych stuzbe na obszarze jego
terytorialnego zasiegu dziatania w komérkach or-
ganizacyjnych do spraw negocjacji oraz innych
komérkach organizacyjnych.

. Wzér wykazu, o ktérym mowa w ust. 2, okresla

zalacznik nr 1 do zarzadzenia.

§ 4
W wypadku wystgpienia sytuacji kryzysowej,
wymienionej w & 2 ust. 3, negocjacje prowadzi
zespdt negocjacyjny. Liczba zespotéw negocjacyj-
nych zalezy od czasu trwania negocjaciji.

. W skiad zespotu negocjacyjnego wchodzg nego-

cjatorzy, a takze, stosownie do potrzeb, inne oso-
by, ktérych wiedza i umiejgtnosci sg niezbedne dla
wiasciwego przebiegu negocjaciji.

. Zesp6t negocjacyjny wykonuje swoje zadania w

sktadzie:

1) dowédeca — koordynator zespotu,
2) negocjator nr 1,

3) negocjator nr 2,

4) negocjator nr 3,

5) negocjator nr 4,

6) konsultant.

. W wypadku braku mozliwosci wyznaczenia sktadu

zespotu negocjacyjnego, o ktérym mowa w ust. 3,
negocjacje prowadzi zespét w sktadzie co najmniej
trzech negocjator6w: dowdédca - koordynator
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zespotu, negocjator nr 1 oraz negocjator nr 2, kté-
ry przejmuje w zakresie mozliwym do wykonania
zadania pozostatych negocjatoréw.

§h
Policjanci wchodzacy w sktad zespotu negocjacyj-
nego, o ktérym mowa w § 4 ust. 3, wykonujg naste-
pujace zadania:
1) dowddca — koordynator zespotu:
a) przydziela zadania i nadzoruje ich realizacjg,
b) wspéipracuje z dowddcy akcji lub operacji poli-
cyinej,
¢) na biezaco informuje dowdédce akcji lub operaciji
policyjnej o procesie negocjacji,

uzyskuje akceptacje dowdédcey akcji lub operacji

policyjnej dla istotnych uzgodniern migdzy ne-

gocjatorem i sprawca,

informuje negocjatorow o podejmowanych

przez dowddce akcji lub operacji policyjnej

decyzjach, niezbednych do prowadzenia
negocjaciji,

uzyskuje informacje niezbedne do wiasciwego

prowadzenia negocjacji,

g) sporzadza z przebiegu negocjacji sprawozdanie
(wzo6r sprawozdania w formie notatki stuzbo-
wej zawiera zatacznik nr 2), ktére wraz z kartg
negocjacji — stanowigcej zatgcznik nr 3, przesy-
ta do komérki organizacyjnej do spraw nego-
cjacji komendy wojewddzkiej Policji niezwtocz-
nie po ich zakoriczeniu;

negocjator nr 1 nawigzuje kontakt i prowadzi ne-

gocjacje ze sprawcg sytuacji kryzysowej;

3) negocjator nr 2 udziela pomocy negocjatorowi nr 1

w prowadzeniu negocjacji, a w razie potrzeby za-

stgpuje go;

negocjator nr 3:

a) dokumentuje przebieg negocjacji w karcie ne-
gocjaciji,

b) przekazuje informacje na linii dowédca zespotu
negocjacyjnego — negocjatorzy,

d)

e)

f)

2)

4)

¢) udziela pomocy w prowadzeniu negocjaciji;
5) negocjator nr 4 prowadzi szczegélowe tablice sy-
tuacyjne i udziela pomocy w prowadzeniu nego-
cjacji;
konsultant udziela pomocy w prowadzeniu nego-
cjacji.

6)

§6

. Komendant wojewdédzki Policji lub osoba przez
niego upowazniona wyznacza skfad zespotu nego-
cjacyjnego oraz jego dowddce.

. Dyzurny operacyjny komendy wojewddzkiej Policji
zawiadamia osoby wyznaczone w sktad zespotu
negocjacyjnego o koniecznosci podjecia negocjacji
oraz kieruje zespét negocjacyjny na miejsce wska-
zane przez dowddce akceji lub operacji policyjnej.

. Osoby wchodzace w skfad zespoilu negocjacyjne-
go do czasu zakoriczenia negocjacji nie wykonujg
innych czynnosci stuzbowych.

§7
Dowddca akcji lub operacji policyjnej podejmuje
decyzje o podjeciu i zakoriczeniu negocjacji.

§8

Komendant Gtéwny Policji na wniosek zaintere-
sowanego komendanta wojewddzkiego Policji moze
poleci¢ udzielenie wsparcia dziatari negocjacyjnych w
zakresie okreslonym we wniosku, wskazujac jedno-
cze$nie komendanta wojewddzkiego Policji lub ko-
mendanta szkoty policyjnej obowigzanego do udziele-
nia wsparcia.

§9
Zarzadzenie wchodzi w zycie z dniem ogloszenia.

Komendant Gtéwny Policji:
nadinsp. Antoni Kowalczyk
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WYKAZ NEGOCJATOROW

Zatacznik nr 1

do zarzadzenia nr 4
Komendanta Gtéwnego Policji
z dnia 26 marca 2002 r.

stopien,
imie i nazwisko

stanowisko

nazwa komorki
organizacyjnej

nazwa jednostki informacija

organizacyjnej

umozliwiajaca kontakt

NOTATKA SLUZBOWA

1. Osoba, ktéra powiadomita zesp6t negocjacyjny

Zatacznik nr 2

do zarzgdzenia nr 4
Komendanta Giéwnego Policji
z dnia 26 marca 2002 r.
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5. Czas rozpoczecia negocjacii

6. Skiad zespolu negocjacyjnego
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7. Sposéb prowadzenia negocjacji

-------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
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9. Skutek prowadzonych dziatarh policyjnych

.............................................................................................................................................................

.............................................................................................................................................................

Zatacznik nr 3

do zarzadzenia nr 4
Komendanta Gtéwnego Policji
z dnia 26 marca 2002 r.

KARTA NEGOCJACJI

Czas Inicjujacy kontakt: Czas
Lp. | rozpoczecia S- sprawca Tres$¢ rozmowy zakoriczenia Uwagi
kontaktu N- negocjator kontaktu




